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rgentina
ahora tiene
los incenti-
vos econo-
micos para
oducir
trigo y esta campafia va a lograr una
cosecha récord. Son voliimenes que
llegaron para quedarse y tendran un
impacto grande para la agricultura
de la Regién de La Araucania, pues
principalmente sustituye importa-
ciones”, advierte Eduardo Renner,
presidente de la Sociedad de Fo-
mento de Temuco, SOFO.

El dirigente argumenta que
2026 serd un ano en que la SOFO
luchara por diversificar la produc-
cién agricola. Ve con buen ojo la
llegada de huertos de avellanos y
berries. Sin embargo, explica que
La Araucania no cuenta con un sis-
tema de embalses para asegurar un
riego continuo de los huertos en
primavera y verano, un freno evi-
dente para la inversion fruticola.

Por eso el objetivo declarado de
Renner para 2026: “Sensibilizarala
nueva administracion del pais de
que es urgente construir embalses
en La Araucania”.

Lallegada de José Antonio Kast a
La Moneda en marzo no solo inicia-
r4 un nuevo ciclo politico en el pais,
también es una ventana de oportu-
nidad para que el agro pongasus de-
mandas sobre la mesa.

“El sector fruticola crecié cerca
de 7% en 2024 y este afio, al 6%. Si
superamos algunos problemas es-
tructurales, podriamos estar ex-
portando ficilmente US$ 15 mil
millones. Cualquier inversién en
el sector agricola se paga”, sostiene
Victor Catdn, presidente de la Fe-
deracion de Productores de Fruta,
Fedefruta.

Un optimismo que es compartido
por las empresas exportadoras.

“Creemos que existe espacio pa-
ra definir una hoja de ruta procre-
cimiento del sector fruticola en
2026. Pese a ocupar una fraccion
marginal de los mas de 70 millo-
nes de hectareas del pais, Chile es
hoy el principal proveedor de fru-
ta fresca del hemisferio sur, lo que
abre oportunidades de expansion
si se priorizan calidad, innova-
cion y sustentabilidad”, sostiene
Ivin Marambio, presidente de
Frutas de Chile.
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Los desafios para
el agro en 2026

Desde la lucha judicial en EE.UU. por revertir la paralizacién del Systems Approach para la
uva de mesa, hasta el cierre exitoso de las negociaciones arancelarias con la India y un mayor
financiamiento para el SAG son parte de las tareas para el nuevo afio.

EDUARDO MORAGA VASQUEZ
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Creemos que existe
espacio para definir una
hoja de ruta
procrecimiento del
sector fruticola en 2026”.

IVAN MARAMBIO

PRESIDENTE DE
FRUTAS DE CHILE

A pesar de que en general la agri-
cultura viene de afios positivos en
cuanto a exportaciones, produccion
y precios, los desafios para 2026 son
Trelevantes.

Desde la necesidad de poten-
ciar la capacidad de riego, hasta
una mejora en las relaciones eco-
noémicas con Estados Unidos, de-
terioradas en 2025 porla decisién
de la Casa Blanca de imponer10%
de aranceles reciprocos a los pro-
ductos chilenos y a la decisién del
Tribunal Federal del Distrito de
Columbia de suspender la aplica-
cion del Systems Approach para
la uva de mesa del Norte Chico,
que permitia ingresar a ese pais
sin fumigarla.

En el frente externo también ven
oportunidades de cerrar en el nuevo
afio un acuerdo comercial con la In-
dia que mejore el acceso de los ali-
mentos chilenos al mayor mercado
del mundo.

Fronteras adentro, el sector pri-
vado tiene puestos sus ojos en el for-
talecimiento del Servicio Agricola y
Ganadero, SAG. Se critica la suce-
sién de directores subrogantes en
los dltimos afios.

“Para fortalecer el control sani-
tario se necesita a un director del
SAG empoderado, uno subrogan-
te no puede planificar a largo pla-
70”, sostiene Juan Carlos Domin-
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La prioridad numero
uno para 2026

debe ser fortalecer
el Servicio Agricola
y Ganadero”.

JUAN CARLOS DOMINGUEZ

PRESIDENTE DE
CHILECARNE

Si superamos algunos
problemas estructurales,
podriamos estar
exportando facilmente
US$ 15 mil millones”.

VIiCTOR CATAN

PRESIDENTE DE
FEDEFRUTA

METAS GREMIALES

Jaime Heinrich, presidente de la Asociacion Gremial de Producto-
res de Leche de la Regidn de Los Rios, Aproval, recuerda la preocu-
pacién gremial por la restriccién vigente para el uso de aguas sub-
terrdneas en la cuenca de Rio Bueno, uno de los mayores centros

lecheros del pais.

“Esperamos gue la organizacién de usuarios de aguas subterra-
neas que se encuentra en proceso de formacién pueda comen-
zar a funcionar formalmente. Si todo camina bien, deberia tener
su primera asamblea de socios y constitucién de directiva defi-
nitiva en abril de 2026. También queremos sentarnos con la
DGA para ver qué nuevas opciones podemos implementar para
mejorar la disponibilidad de agua en esa zona. Nos gustaria
tener mayor precisiéon sobre la metodologia para determinarla”,

sostiene Heinrich.

En tanto, Mario Schindler, presidente de la Asociacién Nacional de
Productores de Semillas, sostiene que es necesarioc avanzar en
2026 en la proteccién de los derechos de propiedad intelectual de

material vegetal.

“Hoy estdn alojados bajo el alero del SAG con un bajo nivel de
certeza juridica. Se requiere una ley que esté en sintonia con la

UPQV 91", sentencia Schindler.

guez, presidente de ChileCarne, el
gremio de las carnes blancas.

En tanto, Juan Manuel Mira,
presidente de ChileAlimentos,
afirma que es hora de superar los
problemas energéticos que limi-
tan el desarrollo.

“La produccién agricola ha cre-

cido de Maule al sur. Sin embargo,
hay un retraso en la distribuciéon
eléctrica en la zona centro sur, lo
que limita la inversiéon en plantas
de procesamiento agroindus-
trial”, dice Mira.

En el agro también se hace hinca-
pié en avanzar en la seguridad para

Hay un retraso enla
distribucion eléctrica en
la zona centro sur, lo que
limita la inversion en
plantas de
procesamiento”.

JUAN MANUEL MIRA
PRESIDENTE DE CHILEALIMENTOS

las areas rurales.
A continuacién, algunos de los
desafios que tendra el agro en 2026.

RECURSOS PARA EL
MINAGRI

Una de las promesas de campa-
fia de José Antonio Kast fue recor-
tar US$ 6.000 millones del presu-
puesto fiscal. Como parte del Esta-
do, no seria extrafio que el Minis-
terio de Agricultura sea llamado a
cooperar con parte de la disminu-
cién de gastos.

Eso ocurre en momentos en que
el sector privado insiste en la urgen-
cia de potenciar las inversiones en
riego, promocién externa de la mar-
ca pais y defensa del patrimonio fito
y zoosanitario.

Ademés hay que recordar que los
fondos para el agro han estado res-
tringidos en el ultimo tiempo. Por
ejemplo, el proyecto de presupuesto
para el Minagri para 2026 conside-
ra una baja de 1,2%.

En el caso del Fondo de Promo-
cién de Exportaciones del Minagri,
segtn un calculo de la Sociedad Na-
cional de Agricultura, tendria una
baja anual de 2,64% para 2026 y
una caida acumulada de 16,6% en
los ltimos cinco afios. Para el Servi-
cio Agricola y Ganadero se apunta a
un crecimiento de 2,4% en los fon-
dos para el proximo afio, pero gra-
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cias a un mayor aporte monetario de
los privados.

“Siempre hemos manifestado
nuestra total disposicion a trabajar
con las autoridades, y eso incluye el
actual y el proximo gobierno, consi-
derando que la fruticul-
tura es un sector estraté-
gico para la economia
nacional, con retornos
superiores a los US$ 8
mil millones anuales y
mas de 250 mil empleos
directos. En ese marco,
hemos planteado a los
equipos del gobierno
electo la importancia de
que eventuales ajustes
Ppresupuestarios no afec-
ten dreas criticas para el
sector, en particular
aquellas vinculadas a la
proteccion del patrimo-
nio fitosanitario”, sostiene
Ivan Marambio.

Junto con ello, el presidente de
Frutas de Chile agrega la necesi-
dad de desarrollar infraestructura
hidrica, incluyendo la desaliniza-
cién multipropésito, como parte
de una estrategia para la sosteni-
bilidad del sector.

POTENCIAR EL SAG

Juan Carlos Dominguez va
directo al punto: “La prioridad
niimero uno para 2026 debe ser
fortalecer el Servicio Agricolay Ga-
nadero”.

Junto con asegurar que un direc-
tor titular esté al mando de la insti-
tucién, Dominguez pide politicas
més estrictas de control de las fron-
teras para evitar el ingreso de plagas
tanto por pasos habilitados como
por los que ne lo son.

“Necesitamos un mayor control
en Chacalluta, en la frontera con Pe-
1. También en el aeropuerto de
Santiago. Por ejemplo, he entrado
tres veces a Chile y los formularios
online no han funcionado”, sostiene
el presidente de ChileCarne.

Gustavo Rojas, exdirector de
Odepa, cree que es posible que las
nuevas autoridades de gobierno ex-
plorenlaposibilidad de que una ma-
yor proporcion de los fondos que el
SAG cobra por sus servicios a los
privadosvayan al organismo y no di-
rectamente a los fondos estatales
centrales via la Tesoreria General de
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la Republica. “Hay que aumentarle
los recursos al SAG”, enfatiza Rojas.

ATENTOS A EE.UU.

La llegada de Donald Trump a la
Casa Blanca generd un remezon en
la politica comercial de Estados
Unidos que incluso afecto al agro
chileno. En abril se impuso 10% de
arancel a las exportaciones chilenas,
salvo algunos contados productos.
Como la temporada fruticola 2024~
2025 ya estaba en su parte final, el
impacto fue relativamente menor
para ese rubro. Sin embargo, en la
campafia 2025-2026 le estd pegan-
do de lleno.
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Ivan Marambio explica que Esta-
dos Unidos es un mercado estratégi-
co para la fruticultura chilena, con
despachos que superan los US$
2.200 millones por afio. Por eso se
requiere de un esfuerzo politico de
alto nivel para superar la aplicacion
de aranceles “reciprocos” de 10%.

“La posibilidad de mejorar estas
condiciones en 2026 dependera
de un trabajo técnico y diplomati-
co sostenido, asi como del contex-
to regulatorio y judicial vigente.
Destacamos que a finales de este
afio, gracias a gestiones técnicas y
politicas para asegurar el pleno re-
conocimiento de los compromisos
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El nuevo afio
tiene importan-
tes tareas para
la diplomacia
comercial y
sanitaria.

del TLC vigentes desde 2004, se
logré que los kiwis, paltas y na-
ranjas se mantengan con
Tl arancel cero, lo que
nos permite pensar
que ain existe es-
pacio para seguir
profundizando el
dialogoylacoope-
racién entre am-
basnaciones”, afir-
ma Marambio.

Juan Manuel Mira explica que en
berries congelados Chile quedé con
aranceles menores que los de la
Union Europea, pero México y Ca-
nada llegan sin pagar impuestos de
internacion. Agrega que en el caso
delos jugos y concentrados de man-
zanas Chile quedd en una posicion
mucho mejor que China, un gran
oferente, pero perdié competitivi-
dad frente a los oferentes locales de
EE.UU. Situacién similar sucede
con las pastas de tomate.

Otro punto comercial a trabajar
con ese pais es la paralizacion de la
aplicacién del Systems Approach a
la uva de mesa.

Ivan Marambio valora la decision
del USDA —el Ministerio de Agricul-
tura de EE.UU.- de apelar al fallo

del Tribunal Federal del Distrito de
Columbia que dejo sin efecto la apli-
cacion de este protocolo para la uva
de mesa chilena, “reafirmando que
se trata de un instrumento estricta-
mente técnico, respaldado por evi-
dencia cientifica, y que pone en va-
lor el trabajo coordinado por mas de
dos décadas entre las autoridades
técnicas de ambos paises”.

INDIA A LA VISTA

En 2026 se podria dar un salto
importante en la apertura comercial
chilena. En los primeros dos meses
del afio se realizara la quinta ronda
de negociaciones con la India para
un acuerdo comercial.

En 2007 entrd en vigencia un
Acuerdo de Alcance Parcial, con una
cantidad limitada de productos que
obtuvieron ventajas arancelarias. Una
década después se amplid ese instru-
mento para acoger 1.110 productos
chilenos. Ademds, se incluyeron Re-
glas Especificas de Origen, junto con
incorporar las disciplinas de Medidas
Sanitarias y Fitosanitarias y Obstacu-
los Técnicos al Comercio.

Sin embargo, India tiene una
tradicion de alto proteccionismo y
alimentos chilenos como las nue-
ces aiin pagan 100% de arancel. A
eso hay que agregar una logistica
compleja por la distancia y la falta
de transporte naviero directo o de
alta velocidad.

“Existe optimismo, consideran-
do las ventajas comparativas del
pais en ambitos como minerales
criticos, tierras raras, sustentabili-
dad, uso de desalinizacién y ener-
glas renovables, entre otros atribu-
tos valorados por ese mercado, y
que pueden facilitar un mayor ac-
ceso comercial en el mediano pla-
70", sostiene Ivin Marambio.

Mientras tanto, los competidores
no pierden tiempo. La semana pasa-
da, la India y Nueva Zelandia anun-
ciaron un acuerdo sobre el TLC que
negociaban.

En todo caso, las tareas comer-
ciales no terminan con la India. El
sector de las carnes blancas espera
que en 2026 se implementen las
aperturas sanitarias acordadas
con Vietnam e Indonesia. Ademas,
se quiere avanzar en la determina-
cién de la zonificacion de la peste
porcina africana con China, Japén
y Corea del Sur.
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