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El virtuoso circulo
del trigo candeal

Con un modelo basado en la agricultura de contratos entre los productores e
industrias que elaboran pastas, apoyado por programas de mejoramiento
genético y la transparencia en la determinacion de los precios, cada afio se
siembran en torno a 20 mil hectareas de este cereal en el pais y se espera que
la demanda siga creciendo a mediano plazo. El mayor desafio es enfrentar la
escasez de agua y la aparicion de enfermedades.

PALOMA DIAZ ABASOLO

1 trigo can-
deal hoy es
un excelen-
te negocio
agricola”.

Jaime
Barrientos lo dice sin dudarlo. El
agricultor de Linares lleva casi 30
afios sembrando este cereal en for-
ma ininterrumpida y explica que,
tras la fuerte sequia que afect6 a la
Region del Maule la temporada pa-
sada, este afio decidié sembrar 300
hectéreas, un salto frente a las 120
hectareas que manejaba normal-
mente, debido a que lo cosecha a
mediados de diciembre y, con eso,
evita regar en los meses de verano,
cuando el agua es mas escasa.

“El candeal puede dar el 75% de la
rentabilidad de un semillero de
maiz o canola, pero todo esta meca-
nizado y solo se riega hasta el 1 de
diciembre, mientras que con los
otros cultivos tienes que regar por lo
menos hasta fines de enero, y si tie-
nes remolacha o achicoria ni hablar,
porque si no tienes agua hasta el 15
de abril simplemente no es renta-
ble”, explica. ya que tomo sus deci-
sitnes de siembra en marsn, cusndn
ain o Hegaban las Huvine o b 2onas.

Al igual que otros productores,
Jaime Barrientos destaci que nna
vestbiga del trigo cnsdesl es tenerun
contrato de compra elaro por parte
die Las eppresas Ciirozel y Locchetti,
e son bos dos podens comgrdo-
res que existen en Chile yaque, a di-
terencin del trigo comiin o destina-
Aol s, el canadend es el insumo bi-
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sico para la elaboracién de pastas.

“Tenemos un contrato clarisimo,
que debe tener unos 15 afios y se re-
nueva anualmente, donde uno pue-
de sembrar las hectireas que quiera,
y en cuanto a manejos es muy simi-
lar al trigo panadero”, dice.

A nivel nacional, la superficie
sembrada con trigo candeal se ubica
en torno a las 21 mil hectareas, se-
gun los datos del Instituto Nacional
de Estadisticas (INE) para el afio
agricola 2020-2021-los que corres-
ponden a la campafia 2021-2022
presentan errores, segun la indus-
tria e investigadores-, las que se
concentran principalmente en las
regiones de Biobio, Nuble, Maule y
O’Higgins, aunque se siembra entre
Valparaisoy La Araucania, e incluso
hoy se hacen ensayos en Osorno.

“Segun las cifras oficiales, la su-
perficie sembrada en promedio en
los dltimos diez afios crecié 53%
respecto al promedio de los diez
afos anteriores, y nuestro creci-
miento ha estado en linea con el ob-
servado en la superficie sembrada”,
afirma Lorenzo Escobar, gerente de
abastecimiento de Carozzi.

CONTRATOS Y
CRECIMIENTO

Lats dos industrias que compran
In protfuccion de trign canden) ase-
guran que o mediono plazo tienen
plitses de crocer v ol mayor desafio
s poder cottis cun s voluinen so-
ficiente de produceid jonal, v

21087

hectareas de trigo can-
deal se sembraron en
Chile en la temporada
2020-2021.

800

agricultores trabajan
con contratos cada tem-
porada con las empresas
Carozzi y Lucchetti.

7.312

hectareas se sembraron
en Biobio, la principal
zona de trigo candeal,
seguida por Nuble.

solo importan lo que no alcanzan a
contratar con los agricultares,
“Nuestro olgfetivo permanente g
ol abnstecimiento del 1009 de nuwes-
tras necesidodes a nived local y la so-
perficie contraticli ba estado en 1i-
nea eot este abjetive,.. La blsguesda
¢ incorporacién de noevos agrical-
totes al eatltive ex in desaffo perma-
perte pira Cameai”, resalta Lorenso
facobar, ¥ detalla que la compaiiia

que hoy mis del 404 del trigo que
st s PRea sus pastas s chilena y
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trabaja con alrededor de 500 agri-
sashiores cadia temporisdi.

Avanzar en mejoramiento genético es un factor clave para el

GENTILEZA CAROZZI

desarrollo futuro de este cereal, segun agricultores y la industria.

En el caso de Lucchetti, que tam-

la manera de establecer los precios

hién contrata toda la produceién de

sen Laos agricultares

g qque tegiisren antes de ks oo-
sechan deo los agricultones, resaltan
que o través del tiompo se ha logra-
do estublecer un sistema de precios
trsnspracenite, pas by coal se eta-
blecio un madelo de compras en un
tradujo conjunto realizado linee cast
itz wfing 3 traves de Odepa, del Mi-
nisterio de Agriculturn.

“El éxito dol modelo de compras
e t=nemos se bisa eho en que

tienens s certesa e tener uo merei-
do conneido y nosotres tenemes un
precio minimo garantizado que
tumbign ha permitido generar reli-
clunes de canflanea muy estabiles,.
Al sacar las variables de quién va a
comprar ¥ a dqud precia, se prodiee
u cireubo virtiso gue ke permite a
lon agrscultores dedicumse o producir
bien”, asegura Pedro Pablo Lagos,
getente agrivoln v de commndities
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GENTILEZA BIGDA

Danilo y Daniela Bignotti son productores de trigo candeal en
Chimbarongo y lideran la empresa de corretaje y asesorias Bigda.
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Jaime Barrientos lleva c

p 2 Ui
asi 30 afios dedicado al trigo candeal en

GENTILEZA JAIME BARRIENTOS
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Linares y dice que es una excelente alternativa en su rotacion.

de Lucchetti, que forma parte del
grupo internacional Nutresa.

Para eliminar el temor que te-
nian los agricultores de vender jus-
to en las fechas de las cosechas,
cuando podria bajar el precio del
trigo, desde hace algunos afios las
industrias dan la posibilidad de en-
tregar el trigo en depésito y liqui-
darlo en la fecha que los producto-
res consideren conveniente, dentro
de un plazo acotado a lo largo del
afio, paralo cual se toma como base

el valor del trigo Hard Red Winter
11% que publica semanalmente
Odepa, aunque en la practica dicen
que solo los productores mas gran-
des toman esa opcidn.

Las industrias también estan en-
focadas en la sostenibilidad y, espe-
cialmente, en el desarrollo de los
pequeiios agricultores, con el inte-
rés de diversificar la produccion y
poder seguir creciendo a mediano
plazo. Carozzi lo hace a través del
programa Crecer Juntos, donde

agrupan iniciativas de apoyo a los
productores para que puedan acce-
deraunaescala comercial competi-
tiva con el cultivo, y Lucchetti me-
diante alianzas productivas con
instituciones como Indap.

“El Grupo tiene el desafio de du-
plicar sus ventas de 2020 hacia el
afio 2030, a lo que se va a llegar por
varios caminos, pero tenemos que
estar preparados para un aumento
enlademanda de insumos delos ali-
mentos que elaboramos en nuestras
lineas, por lo que si podemos decir
que se va a ver incrementada la de-
manda por trigo candeal en la proxi-
ma década”, afirma Pedro Pablo La-
gos, y detalla que actualmente tra-
bajan con unos 300 agricultores, lo
que corresponde a unas ocho mil
hectareas contratadas.

MEJORAMIENTO
GENETICO

La produccién de trigo candeal
comenz6 en Chile a mediados de los
afios 40, cuando la familia fundado-
ra de Carozzi introdujo desde Italia
lavariedad SenatoreCappelli parala
elaboracion de pastas.

A partir de de ella, en 1964 se ini-
ci6 el programa de mejoramiento
genético de este cereal en el pais, en
Inia La Platina, que en 2003 se tras-
ladé a IniaQuilamapu, como conse-
cuencia del avance del cultivo hacia
la zona centro sur, y que desde 1988
ha contado con el apoyo de Lucchet-
ti en términos de financiamiento.

Actualmente, mas del 90% delas
siembras de este cereal se hacen
convariedades desarrolladas por el
Inia -Lleuque Iniay Queule Inia-,
y el programa de mejoramiento si-
gue activo, ya que la genética es el
aspecto que los agricultores e in-
dustria consideran como mas rele-
vante para el desarrollo del trigo
candeal en el futuro.

“El principal desafio tiene rela-
cién con la necesidad de continuar
accediendo al abastecimiento local.
Elementos como el déficit hidrico, el
estrés térmico, la presencia de en-
fermedades y el desplazamiento de
las areas de cultivo son las principa-
les restricciones a las cuales hemos
estado expuestos en temporadas re-
cientes”, explica Lorenzo Escobar.

Con miras a esos desafios, en el
Inia siguen trabajando en el desa-
rrollo de nuevas variedades que,

siendo més productivas que las ac-
tuales, también respondan a los
nuevos requerimientos, especial-
mente alos asociados ala escasez de
agua y resistencia a enfermedades,
de las cuales podrian salir dos alter-
nativas dentro de las proximas dos a
tres temporadas.

“Estamos trabajando mucho en la
tolerancia a la sequia, porque el
90% de la superficie de trigo cande-
al hoy esta bajo riego. Las varieda-
des que estamos desarrollando ten-
drian un rendimiento potencial mu-
cho mayor que las actuales, de 110 a
130 quintales por hectdrea, con el
mismo manejo de insumos, ademas
de tener incorporadala resistencia a
algunas enfermedades y un mayor
contenido de proteinas y un color
mas amarillo, que es algo que busca
la industria de las pastas”, adelanta
Ivan Matus, investigador del pro-
grama de mejoramiento genético de
trigo candeal de Inia Quilamapu.

Otro elemento que define los fo-
cos de la investigacion genética es la
probabilidad de que el trigo candeal
sea desplazado a mediano plazo de
las zonas de riego, debido al avance
de los frutales e incluso al creci-
miento de las ciudades, porlo que se
esta buscando avanzar a zonas de
secano para que se pueda mantener
el abastecimiento de las industrias
con trigo nacional.

“Las alternativas son pocas, pero
desde el afo pasado estamos traba-
jando en conjunto con la Universi-
dad Catolica para hacer una selec-
cién de futuras variedades de trigo
candeal que sean tolerantes a estrés
hidrico en zonas como Nuble, para
poder llegar a tener dentro de cinco
a seis afos variedades que se carac-
tericen por un buen comportamien-
to en secano”, asegura Ivan Matus.

ASESORIAS Y UNION

Danilo Bignotti recuerda que su
padre comenzo a sembrar trigo can-
deal en los afos 70, en la zona de
Chimbarongo, donde €l ha conti-
nuado con el cultivo todas las tem-
poradas, con unas 200 hectéareas al
aflo, tradicion que hoy incluso sigue
su hija, Daniela, por lo que se define
como una familia “candealera”.

Recuerda que en los afios 80 los
rendimientos eran mas bajos, de
unos 50 quintales por hectéarea,
mientras que hoyllegan hastalos 80

quintales, gracias a las nuevas varie-
dades y los ajustes que permanente-
mente realizan en las labores de ma-
nejo y el uso de nuevos insumos.

Por eso, hace algunos afios deci-
dieron aprovechar esos conoci-
mientos y crear la empresa de co-
rretajes y asesorias Bigda, a cargo
de Daniela Bignotti, a través de la
cual buscan productores para en-
tregar trigo candeal a la empresa
Lucchetti, y al mismo tiempo los
acompanan en todas las etapas del
cultivo a través de capacitaciones,
charlas y webinars, que comenza-
ron durante la pandemia.

“Todos apuntamos a tener mejo-
res rendimientos y la idea de hacer
estas asesorias surgi6 para actuali-
zar a los productores, porque a los
que llevan muchos afos les cuesta
modernizarse, y también para que
sea facil entrar en el cultivo en el ca-
so de quienes no lo han trabajado”,
explica Daniela Bignotti.

De hecho, durante la pandemia
implementaron el servicio de fumi-
gacion con drones para trigo cande-
al, porque como son agricultores
notaron la dificultad que existia pa-
ra conseguir choferes para los trac-
tores y realizar las aplicaciones, y
unavez que lo probaron en sus cam-
pos, comenzaron a ofrecerlo.

“Esto implica mover menos ma-
quinaria a lugares alejados y se pier-
de el miedo de pisar el cultivo, ade-
més que se puede fumigar apenas
pasan las lluvias y no hay que esperar
para entrar, por lo que tiene grandes
ventajas y ha funcionado en forma
eficiente”, asegura Daniela Bignotti.

En términos generales, a juicio de
los agricultores el resultado del co-
rretaje y las asesorias de Bigda ha si-
do exitoso. Hoy trabajan con alrede-
dor de cien productores entre Isla de
Maipo y Osorno cada temporada,
incluso sin conocerse personalmen-
te con varios de ellos, y este afio orga-
nizaron el primer encuentro nacio-
nal de productores de trigo candeal.

“Debemos ser los tinicos que ha-
cemos corretaje especializado en
trigo candeal, entregando mas co-
nocimientos y herramientas, por-
que todos hacen los contactos sola-
mente. Somos parte de una familia
triguera y conocemos todos los pro-
blemas, por lo que nos interesa que
todos vayamos por la misma linea”,
agrega Danilo Bignotti.
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